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DISENO ARQUITECTONICO

Taujel: una empresa
creada por amor al arte

aLjel se dedica al diseno y la cons-

truccion de techos de madera apli-
cando las ensefanzas de la carpinte-
ria mudéjar. Creada en 1985 por el ar-
quitecto Enrigue Nuere y por el inge-
niero de caminos José Luis Aranzadi,
esta empresa tiene una clara diferen-
cia competitiva: la especializacion.

Sin pensarselo dos veces

“La idea de montar la empresa se nos
ocurrio despues de restaurar 17 te-
chos mudejares para el nuevo Museo
Nacional de Arte Hispanomusulman,
situado en la Huerta del Generalife,
junto a la Alhambra de Granada”,
explican los fundadores de Taujel. El
concurso de aquella restauracion lo
gand la empresa que entonces dirigia
Aranzadi. El proyecto se habia basado
en una investigacion que Nuere reall-
20 sobre un manuscrito del siglo XVIl.
“Una vez decididos a montar una
sociedad para desarrollar la experien-
cia adquirida en aquella colaboracion,
nos lanzamos sin hacer ningun estu-
dio de mercado ni cuantificar el pbli-
co objetivo al que podia interesar el
producto”, aseguran. Sin embargo, la

Jenaro Garcia cred, en octubre de 1999, Iber-X,
una bolsa B2B de telecomunicaciones.
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jugada les salio bien y consiguieron
hacerse un hueco en el sector de la
restauracion gracias a su innovador
estilo de trabajo.

Arte mudéjar del siglo XXI
Taujel ha conseguido recuperar la
técnica carpintera mudéjar gracias al
estudio de dos manuscritos del siglo
XVIl'y a la aplicacion de las nuevas
tecnologias. “Hemos transformado
sus secretos en programas informaéti-
C0s que nos permiten disenar y cons-
truir las complejas techumbres mude-
jares a la medida de cualquier recin-
to", comentan Nuere y Aranzadi.

‘La maquina de hacer iglesias’

Pero informatizar el proceso de dise-
fio no fue facil. De hecho, segln expli-
can los fundadores, “la mayor dificul-

. tad de la empresa fue conseguir una

maquina adecuada que realizar de
forma automatica nuestro trabajo de
la madera”. Finalmente, llegaron a un
acuerdo con la firma italiana Busellato
para que adaptara uno de sus mode-
los a las necesidades de Taujel. “El
montador que vino desde Italia a

Enrique Nuere, a la izquierda, y José Luis Aranzadi, fundadores de la

empresa Taujel frente al disefio de uno de sus trabajos.

ponerla en marcha la llamé la maqui-
na de hacer iglesias”, recuerdan.

Al servicio de la sociedad

La compra de la maquina y del equi-
pamiento informéatico ha sido el prin-
cipal gasto de la empresa (99.000
euros) que han financiado mediante
leasing. La inversion total realizada
hasta ahora ha sido de 120.000 euros.
Taujel representa el lado romantico
de la actividad comercial puesto que

su trabajo consiste en recuperar
obras de arte perdidas: "entre otros
encargos, hemos realizado la restau-
racion de los techos del Palacio de
Buena Vista de Malaga (sede del futu-
ro Museo Picasso) y del Archivo His-
torico Provincial de Toledo”,
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a busqueda de inversores

fue uno de los mayores pro-
blemas con los que nos encon-
tramos al iniciar la actividad”,
recuerda Jenaro Garcia, funda-

dor de Iber-X. Los fondos inicia-

les procedieron de su patrimo-
nio personal, de préstamos de
su familia y de los socios que
formaron la empresa. En total,
1,2 millones de euros.

Una actividad rentable
Sin embargo, los duros princi-
pios fueron superados. Segun
Garcia “el modelo de ber-X es
de alta eficacia y pronto pudo
soportarse sobre su propio
cash flow y gracias a los inver-
sores gue conseguimos”. En
2000 Iber-X fue positivo en
EBITDA y desde 2001 arroja

TELECOMUNICACIONES
Una bolsa de valores tecnolégicos

beneficios. Iber-X es una bolsa
B2ZB de telecomunicaciones, es
decir, “un marco donde los
agentes del mercado pueden
comprar y vender ancho de
banda de Internet, espacio fisi-
€0 para alojamiento de equi-
pos, servicios de Voz Interna-
cional, etc.”, explica Garcia.

Fruto de la experiencia

La idea surgio por la combina-
cion del conocimiento que te-
nian sus fundadores. “Durante
cuatro anos —explica Garcia—fui
broker de mercados de futuro y
derivados en Estados Unidos y
al llegar a Esparia creé una
empresa de felecomunicacio-
nes ISP. El resultado de ambas
experiencias fue Iber-X, un
modelo de negocio que propor-

ciona las ventajas de una holsa
de valores a las telecomunica-
ciones”. Garcla asegura que
“en esta tarea los trabajadores
con los que conté fueron muy
importantes”,

Buenas perspectivas
Actualmente la empresa opera
en Madrid y Barcelona. Tam-
bién en Miami, Buenos Aires,
Lisboa y Sao Paulo, bajo la
denominacion de Latin-X.
Cuenta con 65 empleados y
quiere entrar en nuevos merca-
dos para lo que busca financia-
cion. En el afio 2000 facturd
mas de 10 millones de euros,
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